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Kunde 
ROTON PowerSystems GmbH 

Standort
Neulingen-Bauschlot

Branche 
Elektrotechnik

Produkt 
Sage 100

Erfolgsgeschichte

Sicherheit und Vielfalt 
Das alte IT-System war deutlich überlastet und bestand 
aus mehreren Insellösungen. Ein neues ERP-System 
sollte zuverlässig die hohen Sicherheitsanforderungen 
abdecken und sowohl den Service als auch den Miet-
bereich abbilden.
   

Sage 100 und xRM als neue Lösung
ROTON setzt heute Sage 100 und die voll integrierte 
xRM -Lösung als Schaltstelle im gesamten Unterneh-
men ein. Dabei schätzt das Unternehmen sowohl den 
modularen Aufbau als auch das hohe Sicherheitslevel, 
das die Cloud-Lösung bietet. 

Mehr Geschwindigkeit, weniger Fehler 
Im Vergleich zum vorherigen Arbeiten mit hohem Ab-
stimmungsaufwand und viel manueller Arbeit schätzt 
ROTON nun vor allem die zentrale Datenhaltung mit 
Sage 100:

• Mobiler Zugriff des Vertriebs auf sämtliche  
Kundendaten für leichtere Vertriebsprozesse

• Optimierte Angebotserstellung und Auftrags- 
bearbeitung durch lückenlose Informationskette

• Erleichterte Terminkoordinierung mit Kunden und 
Abstimmung mit Logistik

• Komfortable Echtzeit-Dokumentation  
für Service-Mitarbeiter

• Mehr Transparenz für Geschäftsleitung

IT-Sicherheit und 
Transparenz auf 
höchstem Niveau

Anbieter für unterbrechungsfreie 
Stromversorgung setzt in puncto  
Sicherheit auf Sage 100.

„Man kann sagen, dass die Geschwindigkeit 
von der Anfrage bis zur Realisierung deut-
lich höher wurde, die Fehlerquote jedoch 
geringer.“
Achim Pleyer, Geschäftsführer ROTON PowerSystems GmbH

Über ROTON PowerSystems
Das Unternehmen ist ein bundesweiter Komplettan-
bieter für unterbrechungsfreie Stromversorgung (USV-
Anlagen). Neben Vertrieb und Wartung gehört auch die 
Vermietung der Anlagen zum umfangreichen Portfolio 
von ROTON PowerSystems.


